
Proceso de Licitaciones Internacionales

Búsqueda y pre-

negociación de 

consorcios (dos mejor 

que uno)

Preparar Precalificación 

(Europeaid, WB/BID), 

Acuerdo pre-calificación

Invitación a preparar 

oferta /RFP –lectura, 

estimación global

Preparar oferta 

técnica: índice, 

metodología , texto, 

gráficos, etc.

Acuerdo con Líder y socios

Desarrollar un 

“pipeline”  de posibles 

oportunidades a licitar

Cualificar el “pipeline”

(si/no/quizás) y pensar 

que en posibles socios 

(Lider?, Local? Otros?)

Acuerdo pre-calificación gráficos, etc.

Declinar amablemente si 

no tiene sentido ofertar 

(cuidado con lista “negra”)

Preparar oferta financiera, 

distribución entre socios y 

borrador de “consortium

agreement” (avales, 

margenes)

Adjudicación, entregar 

“Pruebas” documentales y 

aval para avance

Firma  de Contrato,  

elaboración de 

acuerdo de consorcio  

y “kick off meeting”

Movilización del  

equipo  de  proyecto
inicial (o POP )

“Inception period”  y 

redacción del informe 

inicial (o POP )

Ejecución de 

actividades aprobadas y 

facturaciones parciales

Cierre, 

factura y 

auditoria final 


